Rechnung mit der Sonne geht nicht aut

seldanlage Die Stuttgarter Versicherung und eine Leonberger Firma begeisterten Anleger einst fiir Anteile an Solarparks. Heute haben alle
hkteure gewaltigen Arger damit. Viele Anleger beklagen hohe Verluste und ziehen vor Gericht. Was ist schiefgelaufen? Von Andreas Miiller

olfgang Fischer lief} sei-

ner Begeisterung freien

Lauf. Geradezu schwér-

merisch berichtete der

Vizevorstandschef der
>tuttgarter Versicherung von der Zusam-
menarbeit mit der Leonberger Firma Euro-
solid und deren Chef Ulrich Busz. Wie man
semeinsam die Energiewende anpacke und
dabei ,,Otto Normalverbraucher” beteilige,
das sei schon ,was ganz Besonderes®. An-
fangs habe er ja gewisse Zweifel gehabt, ge-
stand Fischer vor interessierten Anlegern
beim ,,Power Day“ im Mirz 2012 in der
Stuttgarter Carl-Benz-Arena. Aber inzwi-
schen habe sich die Kooperation ,fulmi-
nant® entwickelt, sei man ,,in eine Dimen-
sionvorgestofien, die wir uns eigentlich alle
nichtvorstellen konnten®.

Wie auch Biirger ohne Ackerflichen
oder Hallendicher von den erneuerbaren
Energien profitieren kénnten, indem man
die Anlagen in einzelne Parzellen untertei-
le — ,,das klingt toll und das ist toll“. Da
konnte man getrost von einer ,Win-win-
win-Situation® sprechen, jubilierte Fischer
am Pult mit der Aufschrift ,,Du bist Energie
fiir Deutschland®. Ein Gewinn sei die Zu-
sammenarbeit fiir die Kunden, die ,,Sicher-
heit fiir ihr Geld“ wiinschten, fiir Busz’
Eurosolid, die sich um Objekte, Technik
und Bau kiitmmere und fiir die Stuttgarter
Versicherung, die die Finanzierung iiber-
nehme. Was Wunder, dass das Angebot lau-
fe ,wie geschnitten Brot“. Kein einziger
Vertrag sei geplatzt, ,es ist keiner iibertol-
pelt worden®, von Beschwerden habe er
nichts gehort. ,Vielen Dank, Herr Busz!“

Die euphorischen Passagen aus Fischers
Rede lassen sich heute noch anschauen, auf
einem Video im Internet. Doch vom dama-
ligen Hochgefiihl ist nicht mehr viel iibrig,
stattdessen dominieren Groll, Frust und
Waut. Von wegen win-win-win — allen Betei-
ligten bereitet die einst so geprlesene Zu-
sammenarbeit nachhaltigen Arger. Dut-
zende von Anlegern, die damals Anteile an
Solarparks erwarben, sehen sich getduscht
und geschidigt, beklagen zum Teil exis-
tenzbedrohende finanzielle Verluste.
Eurosolid und die Versicherung werden
mit Vorwiirfen, Forderungen und Klagen
konfrontiert, langst beschaftigt der Streit
Firmenjuristen, Anwilte und Richter. Un-
angenehm ist er vor allem fiir die Stuttgar-
ter Versicherung (Motto: ,,Zukunft machen
wir aus Tradition®), die in der Branche
eigentlich einen besonders guten Ruf ge-
nieft. Nicht nur ihre Reputation leidet
unter den eskalierenden

Dabei las sich alles so
schon, damals im Prospekt.
.50 einfach werden Sie zum
Energieunternehmer®, erlau-
terte Eurosolid Energy und schwirmte:
,Mit der Sonne Geld verdienen - geringes
Risiko, umweltfreundliche Rendite.“ An-
ders als bei Fonds komme jeder Kéufer in
den Besitz seiner eigenen Solaranlage.
Dank des Erneuerbare-Energien-Gesetzes
winkten fiir 20 Jahre kalkulierbare Ein-
nahmen: die Netzbetreiber seien schlief3-
lich verpflichtet, den Strom abzunehmen.
Damit eigne sich das Investment gut zur Al-
tersversorgung. Gebaut wiirden die Foto-
voltaik-Anlagen - iiberwiegend im Osten
Deutschlands - von der Firma Flecken-
stein Solar, Eurosolid iibernehme die Pla-
nung und spater den Service. Fiir den er-
warteten Ertrag wurden verschiedene
Prognosen vorgerechnet, eine Garantie in-
des ausdriicklich ausgeschlossen. Das Fa-
zit: ,sonnige Aussichten®.

Die Investitionssumme pro Anlage lag
bei etwa 50000 Euro, etliche Investoren
erwarben gleich zwei. Bei der Finanzierung
kam die Stuttgarter Versicherung ins Spiel,
die bereits die Solarparks finanziert hatte.
Mit einem Zinssatz von 4,7 Prozent auf
zwanzig Jahre machte sie aus Sicht vieler
Anleger das attraktivste Darlehens-Ange-
bot. Getilgt werden sollte der Kredit mit
den Ertrigen der Anlage, dazu winkten
Steuervorteile. Offeriert wurde auch eine
Kombination mit einer Rentenversiche-
rung und einem Bausparvertrag. Fiir viele

Wolfgang Fischer, Vizechef
der Stuttgarter im Jahr 2012
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Anleger zihlte aber auch der gute Namen
der ,Stuttgarter®, gleichsam als Garant fiir
Seriositiit. Besonders der Auftritt Fischers
beim Power Day habe ihn und seine Frau
,bei unserer Kaufentscheidung unter-
stiitzt®, berichtet ein Kéufer in einem der
Online-Foren, in denen sich inzwischen
Leidensgefihrten austauschen.

An Klagen herrscht dort kein Mangel.
Die Anlagen seien iiberteuert gewesen, sie
hitten erhebliche technische Méngel, die
Ertrage blieben deutlich unter den Erwar-
tungen, zeitweise fielen die Einspeisever-
giitungen ganz aus - so oder dhnlich klang
der Kummer der Investoren. Etwa 170 von
ihnen lassen sich inzwischen von der Leip-
ziger Anwaltskanzlei Dr. Fingerle vertre-
ten. Statt der prognostizierten Gewinne,
berichtet diese, drohten den Anlegern Ver-
luste von 30 000 Euro und mehr. Vielfach
gebe es Probleme bei der steuerlichen An-
erkennung, weil die Finanz-

Nachwehen der damaligen »Keineinziger amter die Aussicht auf Gewin-
Geschifte. Als finanzkriftigs- Vertrag ist geplatzt, ne vermissten. Fiir einen Teil
ter Akteur ist sie auch Haupt- niemand ist der Mandanten ,wiirde der
adressat der Forderungen. Bei " Fortbestand der Vertrédge den
Eurosolid namlich, heifit es, iibertdlpelt finanziellen Ruin bedeuten®,
seiwohl nicht viel zu holen. worden.“ sagt der Kanzleichef Daniel

Fingerle. Entsprechend grof}
sei teilweise die Verzweiflung:
man hoére von Trinen, Angst
um die Existenz, Zerwiirfnis-
sen in Familien, in einem Fall sogar von
Suizidgedanken.

Mit der Stuttgarter Versicherung, be-
richten die Anwilte, verhandele man seit
lingerem intensiv iiber einen Vergleich.
Erstes Ergebnis: sie senke den Zinssatz des
Darlehens fiir alle Betroffenen von 4,7 auf
2,7 Prozent — also fast um die Hilfte. Zu-
dem gebe es das Angebot, auf ein Viertel des
Darlehensbetrages zu verzichten. Doch
diese Losung helfe nur einem kleineren
Teil der Mandanten. Daher bereite man
derzeit Zivilklagen vor, die beim Landge-
richt Stuttgart eingereicht werden sollen.
Deren Ziel: ,die vollstindige Befreiung. . .
von den geschlossenen Vertrigen gegen
Riickgabe der Photovoltaikanlage“. Bei
dem Gericht sind in gleicher Sache bereits
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fiinf Klagen anderer Investoren anhéngig,
die von der Wiirzburger Kanzlei Sternisko
vertreten werden. Bei der miindlichen Ver-
handlung im April konnten sie indes nicht
viel Hoffnung schopfen. Die Kammer er-
lauterte ihnen vor allem rechtliche Proble-
me, die etwaigen Anspriichen entgegen-
stiinden. Zugleich erkannte sie weder ver-
bindliche Ertragszusagen noch eine Tau-
schung. Die Vertreter von Eurosolid und
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Aujbau eines Solarparks ,,Sonmnge Ausszchten “verhief3 die Leonberger Firma Eurosolid - doch es kam ganz anders
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es sich um ,eines jener zweifelhaften
Steuersparmodelle, mit denen lediglich
iiberteuerte Objekte verkauft werden®,
schrieb damals die Berliner Fachberatung
Tetrateam in einem Newsletter. Eine nach-
vollziehbare Renditeberechnung fehle,
Profiteur seivor allem die Firma Eurosolid,
die gleich mehrfach verdiene. Laut dem Be-
rater Oliver Ginsberg alarmierte Tetrateam
wegen des »ethisch fragwiirdigen Ver-

der Versicherung mussten triebssystems®“ sogar die
nicht viel sagen, der Termin »Mit der Sonne Stuttgarter  Versicherung.
verlief ganz in ihrem Sinne; Geld verdienen: Doch die Riickmeldung sei
am Ende.kﬁndi-gte c.lie Vorsit- geringes Risiko, ,,di'%rftig“ gewesen: zu Koope-
zende Richterin einen Ver- ? rationen auf regionaler Ebene
gleichsvorschlag an. umweltfreundliche ksnne man nichts sagen, habe

Der Anwalt von Eurosolid Rendite.” die zustindige Direktion ge-

will sich darauf nicht einlas-
sen: Man erwarte, dass die

Aus dem Prospekt von
Eurosolid Energy

antwortet.
Heute dufdert sich die Ver-

Klage abgewiesen werde. Die

Vertréage konnten nicht ange-

fochten werden, weil sie keine Zusiche-
rung, sondern nur eine unverbindliche
Prognose enthalten hitten: ,Das Risiko,
dass sich eine. .. Anlageentscheidung im
Nachhinein als falsch erweist, tragt der An-
leger selbst.“ Auch ein Widerrufsrecht als
Verbraucher stehe den Kéufern nicht zu,
weil sie zu Unternehmern geworden seien.
Da Eurosolid die Anleger nicht getduscht
habe, komme auch deshalb keine Anfech-
tung in Betracht.

Die Leipziger Anwilte lassen sich vom
Prozessverlauf indes nicht entmutigen; sie
sehen sich deutlich besser geriistet als ihre
Wiirzburger Kollegen. Thr Trumpf ist ein
von ihnen in Auftrag gegebenes Gutachten,
das sehr wohl eine ,arglistige Tauschung”
belegen soll. Bei der Berechnung der Er-
tragsprognosen sei nidmlich unterstellt
worden, dass sich die Module im Tagesver-
lauf mit der Sonne von Ost nach West dreh-
ten und so mehr Energie aufndhmen. Eine
solche ,Nachfiihrung® sei indes nie geplant
gewesen und auch nicht realisiert worden.
In dem Vorgehen sehe man ein ,betriigeri-
sches Handeln®, eine Strafanzeige werde
vorbereitet. '

Schon 2012 gab es iibrigens eine 6ffent-
liche Warnung; Bei dem Konstrukt handele

Kundennah Die Stuttgarter
Versicherung zahlt sich zu den
fithrenden Versicherern
Deutschlands mit mehr als
100 Jahren Erfahrung.

Das Wohl ihrer Kunden habe
fiir sie oberste Prioritat -
auch wegen der besonderen
Rechtsform als Versiche-
rungsverein auf Gegenseitig-
keit. Als Stérke hebt sie auch

den Vertrieb mit freien Ver-
mittlern hervor, die neutral
berieten. Fiir das vorige Ge-
schaftsjahr wies sie mit
Beitragseinnahmen von fast
600 Millionen Euro eines
ihrer besten Ergebnisse aus.

Nachhaltig Neben Sicherheit

_und Rendite achtet die Versi-

cherung auch auf ethische,

soziale und ékologische Fakto-
ren; ein ,Nachhaltigkeitspro-
zess" werde stetig vorange-
trieben. Als grofber institutio-
nelle Investor finanziere die
Stuttgarter unter anderem
Fotovoltaik- und Biogasanla-
gen; damit diversifiziere man
auch das Portofolio. Kunden
kénnen davon tiber die ,Griine
Rente" profitieren. miil

sicherung wesentlich aus-

fithrlicher, mit Blick auf die
anhingigen Verfahren aber nicht zu allen
Fragen. Ob man von der Seriositit des Part-
ners Eurosolid noch iiberzeugt sei — das et-
wa bleibt unbeantwortet. Ihr Hauptargu-
ment: ,,Wir haben ausschlieflich als Darle-
hensgeber und Versicherer agiert.“ Weder
zur Qualitit der Fotovoltaikanlagen noch
zur moglichen Rendite der Investoren habe
man sich gedufert, als Garant fiir wirt-
schaftlichen Erfolg sei die Stuttgarter nie
aufgetreten. Ob die Anlagen iiberteuert ge-
wesen seien, kénne man ,nicht verifizie-
ren“, Der Vorwurf technischer Probleme
und unrealistischer Prognosen sei ,bislang
nicht bestitigt®. ,Wir haben niemanden
arglistig getduscht®, betont die Versiche-
rung. Ob sie sich ihrerseits getduscht sehe? .
In den Gerichtsverfahren werde sich kla-
ren, ,wer hier eventuell wen getduscht hat*.

,Angespannt® ist laut der Stellungnah-
me das Verhiltnis zu jenen Maklern, die in
die Vermittlung der Solaranlagen einge-
bunden waren. Einzelne hitten ,werbliche
Dokumente mit unserem Firmennamen
erstellt und diese unerlaubt bei der Ver-
tragsanbahnung eingesetzt. Im Prozess
fechten sie iibrigens auf der Gegenseite.
Dass man mit der Reduzierung des Zinssat- .
zes auf die Probleme von Kunden eingehe,
entspreche dem iiblichen Vorgehen; in
Notsituationen sei man ,immer zu einzel-
fallorientierten Losungen® bereit. Zu den
laufenden Vergleichsgesprachen will die
Versicherung derzeit nichts sagen, um die-
se ,nicht zu beeintréchtigen®.

Den Auftritt ihres Vorstandsvizes beim
Power Day wertet die Stuttgarter iibrigens
anders als viele Betrachter. ,,Einzelne aus
dem Zusammenhang gerissene Passagen in
einem Grufwort® seien nicht aussagekraf-
tig. Die Einschitzung, dass sich Wolfgang
Fischer euphorisch gedufRert habe, ,teilen
wir ausdriicklich nicht®.




